
Reikalavimai:
Esi įgijęs (-usi) aukštąjį išsilavinimą vadybos, rinkodaros ar kitoje susijusioje srityje  
Turi ne mažesnę kaip 4 metų darbo patirtį rinkodaros ir pardavimų srityje 
Esi vadovavęs (-usi) komandai, gebi ją formuoti, motyvuoti ir ugdyti  
Turi sėkmingos patirties kuriant ir įgyvendinant pardavimų bei rinkodaros strategijas  
Gebi mastyti strategiškai ir priimti duomenimis grįstus sprendimus 
Turi patirties dirbant su partneriais, derybose ir verslo santykių vystyme  
Sklandžiai komunikuoji lietuvių ir anglų kalbomis žodžiu ir raštu 
Turi B kategorijos vairuotojo pažymėjimą 

Mes siūlome:
Atsižvelgiame į darbo rinkos tendencijas bei konkurencingumą, todėl nuosekliai peržiūrime
darbo užmokestį ir skiriame metinius priedus, kurie priklauso nuo darbo pasiekimų ir
organizacijos rezultatų 
Suprantame koks svarbus lankstumas, todėl suteikiame galimybes dalį laiko dirbti nuotoliu
ne tik Lietuvoje, bet ir galimybę mėnesį laiko dirbti nuotoliu, iš bet kurios pasaulio šalies,
lankstų darbo grafiką, papildomas savanorystės, sveikatingumo, lojalumo ir gimtadienio
laisvadienio dienas 
Rūpinamės darbuotojų sveikata, suteikdami biudžetą sveikatinimo paslaugoms STEBBY
platformoje (po bandomojo laikotarpio) 
Esame kartu vykstant svarbiems gyvenimo įvykiams, suteikdami finansinę premiją ar
paramą 
Vertiname kompetencijų augimą, todėl skiriame mokymų biudžetą kiekvienam darbuotojui
individualiai bei rengiame bendrus mokymus visiems darbuotojams 
Mus vienija bendruomeniškumas , todėl remiame ir kartu dalyvaujame maratonuose, ėjimo
varžybose bei minime vidines ir išorines šventes 
Atlyginimą nuo 2200 iki 4950 eurų per mėnesį neatskaičius mokesčių. Galutinis darbo
užmokestis priklausys nuo kandidato darbo patirties ir kompetencijos

Pardavimų ir rinkodaros skyriaus vadovas (-ė) 

Gyvenimo  aprašymą (CV) su nuoroda
„Pardavimų ir rinkodaros skyriaus vadovas (-
ė)“ prašome siųsti el. p. atranka@lku.lt.

Darbo pobūdis:
LKU kredito unijų grupės rinkodaros, komunikacijos ir pardavimų strategijos kūrimas bei
įgyvendinimo užtikrinimas 
Kredito unijų pardavimų planų sudarymas, jų įgyvendinimo priežiūra, konsultavimas
pardavimų klausimais ir mokymų vedimas 
Komandos formavimas, tikslų nustatymas ir darbuotojų motyvavimas 
LKU kredito unijų grupės produktų įvedimas į rinką 
Reklaminių kampanijų ir renginių rėmimo inicijavimas bei įgyvendinimas 
Rinkodaros, komunikacijos ir pardavimų biudžetų sudarymas ir valdymas 

Kontaktis asmuo - Viktorija, +370 659 98 913,
v.navikaite@lku.lt
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